VERSICHERUNGEN

err Ebert, Hotels missen
H sparen. Warum nicht

auch bei der Ertragsaus-
fall- bzw. Unterbrechungsver-
sicherung?
Bei dieser Versicherung werden
die Hoteliers jdhrlich vom Mak-
ler nach den tatséchlichen und
den budgetierten Umsétzen ge-
Iragt. Angepasst an die Gege-
benheiten ergibt sich die Versi-
cherungssumme (Rohertrag) fiir
die Ertragsausfallversicherung.
Wird die Summe zu stark re-
duziert, kann es bei einem Scha-
den, der frih im Jahr stattfindet,
zu  einer Unterversicherung
kommen - obwohl das Hotel bis-
her stets richtige und dusrei-
chende Versicherungssummen
hatte und auch jetzt den tatsach-
lichen Bedarf versichert. Ein Bei-
spiel: Im Februar kommt es zu
einem grofien Feuerschaden von
1 Mio. €. Die Renovierung und
die Schliefung des Betriebes
dauert bis zum Juni an. Wenn
man von einer Haftzeit von 24
Monaten, einer Nachhaftung
von 25 % sowie [olgenden Ver-
sicherungssummen ausgeht:

2006; 6 Mio. It G+V/Realitét
2007:  55Mio. It G+V/Realitat
2008 6 Mio. It. G+V/Realitit
2009: 4 Mio. Prognose
2010 45Mio. Prognose
2011: 45Mio. Prognose

Ergibt sich fiir 2009 eine Ver-
sicherungssumme von 8 Mio. €
(Zwei-Jahressumme). Bei einem
Bewertungszeitraum (24 Mo-
nate riickwdrts) vom 01.06.2009
bis zum 01.06.2007 tritt die

AuUstOlle

richtig kalkulieren

Viele Hoteliers leiden unter sinkenden Umsétzen. Um Kosten zu sparen, reduzieren
sie z. B. die Ertragsausfallversicherung. Davon rat Volker Ebert, Geschéaftsfihrer von

Martens & Prahl Versicherungskontor, Libeck, dringend ab.

folgende Versicherungswertbe-
rechnung ein:

2009: 4 Mio.£€ fiir 5 Monate 1,67 Mio.€
2008:100 Mio.€ fiir 12 Monate 6,00 Mio.€
2007 6Mio.€ fiir7 Monate 350Mio.€

Wenn der Gesamtversicherungs-
wert bei 11,17 Mio. € liegt, folgt
die Entschédigung von 899.000 €
statt 1. Mio. €. Obwohl das Hotel
alles richtig gemacht hatte, ist es
in eine erhebliche Unterversiche-
rung geraten. Dieses Risiko ist
vielen nicht bekannt - auch weil
sie mit Maklern arbeiten, die die
Hotellerie  nicht
kennen. Wer ein
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schlechtes  Jahr
hatte, sollte die
Summe [ir das
néchste Jahr nicht
zu niedrig anset-
zen, sondern eine
Nachhaftung von
mind. 33 % ver-
einbaren, Die zu
viel gezahlte Prd-

mie erhalt der
Hotelier ohnehin
wieder.
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Léasst sich die Betriebsausfall-
versicherung auch saisconal
anpassen?

Das ist moglich, wird aber in
vielen Vertrdgen nicht festge-
halten. So legt der Versicherer
in der Betriebsschliefungsver-
sicherung oft einen durch-
schnittlichen Jahresumsalz, her-
untergebrochen auf den Tag,
zugrunde. Bei einem Jahresroh-
ertrag von 1 Mio. € z. B, ergibt
sich daraus eine Tagesentscha-
digung von 2.778 € - fir die
meisten Saisonbetriebe unrea-
listisch. Ferienhotels haben in
den Sommermonaten his zu
50 % ihres Jahresumsatzes und
hdtten im Falle einer Betriebs-
schliefung eine erhebliche Un-
terdeckung. Wichtig ist, dass im
Vertrag festgehalten ist, dass
saisonale Umsatzschwankungen
berticksichtigt werden. Wenn
die angegebene Gesamtsumme
stimmlt, greifen saisonale Aus-
fallzahlungen.

Gibt es noch andere Versiche-
rungen, die derzeit wegen der
Wirtschaftslage gern herunter-

gesetzt oder gar geklindigt
werden, wovon Sie dringend
abraten? Inwiefern kann der Ho-
telier heute tatsachlich sparen?
Einige Holeliers weollen den
Deckungsbetrag bei der Haft-
pflichtversicherung senken, Das
ist das letzte, woran ich sparen
wiirde, denn sehr schnell kénnen
Gaste z. B. im Brandschutzfall
einen Schaden erleiden, wofiir
der Hotelier haften muss. Die
Personenschadensversicherung
sollte bel mindestens 15 Mio. €
liegen, wir empfehlen sogar eher
20 Mio. €. Wer heute wirklich
sparen will, sollte gegebenen-
falls Selbstbeteiligungen erhd-
hen. Jetzt ist zudem ein guter
Zeitpunkt, um mil Versiche-
rungsmaklern, die auf die Ho-
tellerie spezialisiert sind, alle
Versicherungen auf ihre Kondi-
tionen hin zu priifen. Viele Ho-
teliers sind bei einem Versiche-
rungsgegenstand doppelt und
dreifach versichert und in an-
deren Féllen unterversorgt, oh-
ne dass sie es wissen.

Herr Ebert, vielen Dank fiir die
Informationen, svk



